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 Estructura del IPES
El Instituto lidera acciones que mejoran las condiciones de las personas de la Economía Social, 
fortalecen sus capacidades culturales y comerciales e impulsa su bienestar integral. Así mismo, 
contribuye al abastecimiento y seguridad alimentaria, al progreso productivo, turístico y 
gastronómico de Bogotá.
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Emprendimiento, 

Servicios Empresariales 
y Comercialización.
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Análisis Estratégico.

Subdir. Administrativa y 
Financiera.

Asesor Control Interno Oficina de Control 
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Mujeres Vendedoras
Informales 
Informalidad, cuidado y vulnerabilidad económica
Análisis socioeconómico cruzado con Sisbén para política pública basada en evidencia

65.281
Registros
universo base

123
Variables
cruces disponibles

54,3%
Mujeres
sexo comparable
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TESIS

La informalidad femenina combina trabajo, 
pobreza y cuidado
El analisis no describe una sola brecha; muestra una acumulación de restricciones.

La venta ambulante 
aparece como estrategia de 
generación de ingresos en 
hogares con baja 
protección social y alta 
vulnerabilidad.

47,95%
A+B

Vulnerabilidad
Sisbén

90,48%
tiene 
hijos

Carga de
cuidado

Más gasto
menos 
capital
Presión

económica

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 2



MÉTODO

El análisis debe separar dato, regla de limpieza e interpretación
La trazabilidad es clave porque hay no respuesta, rangos monetarios y códigos anónimos.

Sexo 31 registros no comparables se excluyen solo de cruces binarios. No respuesta=0 Se recodifica como nulo cuando representa no respuesta.

Monetarias Se reportan medianas y percentiles; ventas son proxy por punto 
medio.

Incidencias I1-I15 Se normalizan nombres, pero no se interpretan sin diccionario.

Horas y días Valores 0 se tratan como no respuesta; días se cuentan de 1 a 7.

Implicación

Una presentación ejecutiva seria no debe esconder denominadores ni sobreinterpretar 
variables sin diccionario.

Fuente: Tabla de decisiones de limpieza y trazabilidad metodológica del documento Word base. 3



BASE

La muestra tiene mayoría femenina 
El peso de las mujeres obliga a que cualquier intervención sea diseñada con enfoque diferencial.

65.281
Registros totales

31
Sin información

35.421
54% Mujeres

29.829
46% Hombres

Dentro de las estrategias de 
intervención a la población es 
importante que se incorpore 
enfoque diferencial de género.

Escala: porcentaje dentro de registros con sexo comparable. Excluye 31 registros no comparables.

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 4



SISBEN
La brecha Sisben es el primer hallazgo estructural
Las mujeres están más concentradas en pobreza extrema y moderada.

47,95%
Mujeres A+B

40,76%
Hombres A+B

+7,18 %
Brecha
mujer-hombre

La focalización debe priorizar 
mujeres A+B
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Educación

las mujeres presentan mayor escolaridad relativa
Las mujeres y hombres reportan medianas altas: 9 horas diarias y 7 días semanales.

esto no necesariamente se traduce en mejores condiciones 
económicas porque a pesar que la mujer tiene mayores niveles 
educativos a nivel general estos siguen siendo muy bajos 
comparativamente.

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 6

Nivel 
educativo Mujeres Hombres Brecha

Ninguno 4,36% 4,86% -0,50 p.p.
Básica primaria 39,12% 42,78% -3,66 p.p.
Básica 
secundaria 18,57% 18,83% -0,26 p.p.

Media 28,77% 26,28% +2,49 p.p.
Técnico o 
tecnológico 6,34% 4,48% +1,86 p.p.

Universitario 2,57% 2,45% +0,13 p.p.
Postgrado 0,16% 0,13% +0,03 p.p.



CUIDADO

La maternidad y el cuidado reducen movilidad económica
El cuidado es una restricción de tiempo, logística y participación institucional.

+11,53 %
Brecha hijos

+1,02 %
Cuidado disc.
mujer-hombre

La oferta de formación o 
formalización sin cuidado, horarios 
flexibles y apoyo de movilidad 
excluye a las mujeres más 
vulnerables.

Escala: porcentaje dentro de respuestas válidas por sexo. Comparación mujer-hombre.

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 7



JORNADA

La jornada intensa limita el margen para capacitarse o hacer trámites
Las mujeres y hombres reportan medianas altas: 9 horas diarias y 7 días semanales.

Lectura

Aunque el promedio masculino es algo mayor, la mediana de ambos grupos es 9 
horas al día y 7 días por semana: hay muy poco tiempo disponible.

Diseño de política

La capacitación debe ser corta, territorial y compatible con ventas. Convocatorias 
centralizadas en horarios rígidos tienen alto riesgo de baja asistencia.

Escala: promedios. Horas válidas: mujeres N=15.446, hombres N=12.092. Días: mujeres N=24.120, hombres N=19.171.

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 8



ECONOMÍA

Ventas similares no significan igualdad económica
El problema aparece en el margen: mayor gasto del hogar y menor capital de trabajo.

igual
Ventas diarias
$24.750

+$71 mil
Gasto hogar
mujer-hombre

La mujer puede vender igual por día, 
pero llega al negocio con más presión 
del hogar y menos liquidez para 
reinvertir.

Escala: miles de pesos. Medianas monetarias; ventas diarias son proxy por punto medio 
de rangos.
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PRESIÓN

La presión gasto/ventas es mayor en mujeres
Este indicador aproxima cuánto absorbe el gasto del hogar frente a la venta estimada.

Lectura

La mediana femenina de 0,98 sugiere menor espacio financiero para ahorro, inventario, 
transporte o imprevistos.

Cuidado con la interpretación

No es ingreso neto real. Es una proxy construida con ventas aproximadas y gasto reportado 
en el documento.

Escala: razón. Mujeres N=31.480; hombres N=25.881. p-valor <0,001 según documento.

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 10



PARTICIPACIÓN

Menor participación femenina no significa desinterés

Horarios incompatibles

Cuidado no resuelto

Costos de traslado

Desconfianza

Baja respuesta a necesidades

Escala: porcentaje dentro de respuestas válidas por 
sexo.
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TERRITORIO

La política debe focalizarse donde se concentra la informalidad
La concentración territorial permite priorizar oferta integral donde puede tener más impacto.

Escala: porcentaje de registros válidos por localidad de trabajo. No son valores absolutos.
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MODELOS

La brecha persiste al controlar variables observables
Los modelos son exploratorios: orientan decisiones, pero no prueban causalidad.

Uso correcto

Asociación condicionada, no causalidad. La base es observacional y 
transversal.

Lectura

A igualdad de controles básicos, la condición de ser mujer sigue 
asociada con mayor vulnerabilidad y presión económica.

Escala horizontal: % para ventas/gasto; p.p. para Sisbén A+B. Línea cero = sin brecha.

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 13



POLÍTICA

La respuesta pública debe ser un paquete integrado
La evidencia no respalda una solución única; exige cuidado, capital, formación y gobernanza.

1 Cuidado flexible
Hijos, personas a cargo y 
cuidadoras

2 Capital semilla
Bajo capital y alta presión 
gasto/ventas

3 Formación modular
Horarios compatibles con 
cuidado

4
Focalización 
territorial

Localidades de alta 
concentración

5 Participación 
diferencial
Horarios y cuidado en 
reuniones

Criterio de priorización
Mujeres Sisbén A+B con hijos, personas a cargo, bajo capital o alta presión gasto/ventas.

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 14



RUTA

Un piloto territorial puede convertir evidencia en acción pública
La ruta recomendada es iniciar en localidades de alta concentración y medir resultados reales.

1. Focalizar

Mujeres A+B con hijos, cuidado o alta 
presión gasto/ventas

2. Integrar oferta

Cuidado + capital + formación + 
acompañamiento financiero

3. Medir resultados

Ingreso neto, capital, endeudamiento, 
asistencia y satisfacción

Criterio de éxito

No medir solo número de capacitadas. Medir ingreso neto, reducción de endeudamiento informal, acceso a cuidado y permanencia en formación.

Fuente: Informe técnico ampliado; base analizada 65.281 registros y 123 variables. Visualización propia con datos del documento Word base. 15



La informalidad femenina
no se resuelve con una sola política

No basta con formalizar la actividad: hay que remover las restricciones que impiden que las mujeres 
sostengan y escalen sus negocios.

Cuidado Capital productivo Acompañamiento 
técnico

Participación efectiva Focalización territorial
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